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B luegem,  vend i ta  de l
marchio Dr. Vranjes Firenze
a L'Occitane Group con
p e r f e z i o n a m e t o
dell'operazione entro marzo
'24 Sot to  la  gu ida  d i
Bluegem, per Dr. Vranjes
più che triplicate le vendite,
superando i 42 milioni di
euro nel 2023, con un
margine EBITDA superiore
al 30% di Redazione 04
Gennaio 2024 Bluegem, il
f o n d o  p a n e u r o p e o
special izzato in private
equity con una ricca storia
neg l i  i n ve s t imen t i  a l
consumo dal  2007, ha
annunciato la vendita del
marchio di fragranze per la
casa di lusso, Dr. Vranjes
Firenze, a L'Occitane Group.
Sebbene i termini finanziari
della transazione rimangano
confidenziali, la vendita
segna una pietra miliare
nello sviluppo di successo
d e l  m a r c h i o .
Dall'acquisizione di una
quota di maggioranza di Dr.
Vranjes Firenze nel 2017,
Bluegem ha supervisionato
l'evoluzione del marchio da
un'attività prevalentemente
domestica e distribuita al
dettaglio a un leader di
m e r c a t o  o m n i c a n a l e
r i conosc i u to  a  l i ve l l o
globale. Sotto la guida di
Bluegem, Dr. Vranjes ha più
che triplicato le vendite,
superando i 42 milioni di

euro nel 2023, con un
margine EBITDA superiore
al 30%. Negli ultimi sei anni
Dr. Vranjes ha raggiunto
u n a  c r e s c i t a  e  u n a
redditività significative, con
u n a  d i v e r s i f i c a z i o n e
strategica dei canali che ha
p rodo t to  un  aumento
sostanziale delle vendite
d i g i t a l i ,  c h e  o r a
cost i tu iscono o l t re  un
quarto del fatturato totale.
L'incursione del marchio in
nuovi mercati geografici, in
particolare in Medio Oriente
e  i n  A s i a ,  i n s i e m e
all'introduzione di nuove
linee di prodotti innovativi
come fragranze personali e
candele profumate, hanno
favorito la sua espansione.
Con una sol ida rete di
vendita al dettaglio di 28
negozi monomarca e 650
punti vendita, Dr. Vranjes
Firenze ha consolidato la
s u a  p r e s e n z a
internazionale, offrendo la
quintessenza del lusso
italiano a una clientela
g l o b a l e  e s i g e n t e .  I l
supporto di Bluegem è stato
d e t e r m i n a n t e  n e l
man tene re  e l e va t o  i l
margine Ebitda del Dr.
V r a n j e s ,  i n v e s t e n d o
s i g n i f i c a t i v a m e n t e
nell'organizzazione, quasi
triplicando la forza lavoro e
i m p e g n a n d o s i
cos tan temente  pe r  l a

s o s t e n i b i l i t à  e  l a
responsab i l i tà  soc ia le ,
inclusa la promozione di
u n a  f o r z a  l a v o r o
prevalentemente femminile
e una sol ida catena di
fornitura locale. Emilio Di
Sp i e z i o  S a r do ,  s o c i o
fondatore di Bluegem, ha
espresso l 'orgogl io del
fondo per  i l  percorso
intrapreso dall'azienda: 'Il
successo della storia di Dr
Vranjes è in linea con la
v i s i o ne  s t r a t eg i c a  d i
Bluegem". Esprimiamo la
n o s t r a  p i ù  p r o f o n d a
gratitudine al Dott. Paolo
V r a n j e s ,  p e r  l a  s u a
leadership visionaria, il suo
spirito innovativo e la sua
p r e z i o s a
collaborazione' Constantin
Rojahn ha aggiunto: 'I l
percorso compiuto da Dr
Vranjes sotto la guida di
Bluegem è stato notevole,
ottenendo una crescita
impressionante attraverso
una spinta strategica nei
c a n a l i  o n l i n e ,  l a
penetrazione di successo di
nuovi mercati internazionali
e il lancio di nuove linee di
prodotti. La dedizione e la
c o m p e t e n z a  d e l
management team guidato
d a l l ' a m m i n i s t r a t o r e
delegato Giuseppe Colotto
sono state fondamentali per
il continuo progresso del
march io  e  r imarranno
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cruciali nella sua continua
evoluzione. Desideriamo
infine estendere il nostro
a p p r e z z a m e n t o  a l
c o n s i g l i e r e
d'amministrazione Massimo
S a r a c c h i  p e r  i l  s u o
contributo significativo allo
sviluppo del marchio'. Paolo
V ran jes ,  Fonda to re  e
Presidente di Dr. Vranjes
Firenze, ha rimarcato i
r i su l ta t i  ragg iunt i  da l
marchio con Bluegem e il
suo futuro con L'Occitane
G r o u p :  ' B l u e g e m  h a
supportato la nostra visione
strategica e ha consentito
una crescita significativa,
onorando al tempo stesso la
ricca eredità di Dr. Vranjes.
Con il supporto di Bluegem
a b b i a m o  r a g g i u n t o
traguardi significativi ed è
con grande orgoglio che
consegno l'eredità del Dr.
Vranjes a L'Occitane Group,
un gruppo noto per la sua
illustre eredità e la sua
vasta portata globale'. Il
p e r f e z i o n a m e n t o
dell'operazione è previsto
entro la fine del primo
tr imest re  de l  2024.  I
venditori sono stati assistiti
da Rothschild & Co, BPER,
D e l o i t t e ,  N e w  D e a l
A d v i s o r s ,  L a t h a m  &
Watkins, Studio Galgano,
DLA Piper, Gattai Minoli ed
ERM. L'acquirente è stato
ass i s t i t o  da  Legance ,
Skadden e Lempriere Wells.
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