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Con |a divisione Transformation& Menitoring la sociela di consulenza di Caverni aiuta i private equity nel post-acquisizione

O

Da New Deal Advisors nuovo servizio per lm&a

DATA STAMPA

D1 NicoLA CAROSIELLY

¢ mulaic csigenze di mercalo por-
tano con loro il ripensamento di
vovi modelli di consulenza, Da
questo presupposto ha preso vt N
Deal Advisors, socicta di consulenza
indipendente costituita nel 2012 dalla
managing partner Mara Caverni, che
ha recentemente dato vita alla divisione
Transformation& Monitoring nominan-
do come responsabile Ignazio Signoeelli,
ex direttore investimenti di Dea Capital
Alternative Funds, Questo nuovo brac-
cio «parte dalle neoessita che si creano
lavorando a operazioni di mé&ax, ha spie-
gato a MI-Milano Finanza Cavermi. Per
esempio, nell’ambito di un”acquisizione
da parte di un private equity, questo «ha
bisogno di svolgere in tempi rapidi alou-
ne operizioni inerenti non solo al moni-
toraggio delle performance aziendali ma
anche riguardo il nuscire a indinizzare le
azioni individuate nel business plan pre-
acquisiziones, ha proseguito la fondatn-
ce. Aspetti che richicdono determinate
competenze ¢ che New Deal Advisors
svolge come «un’anello di congiunzione
tra I"azionista private equity ¢ il mana-
pements. Nel mando delle corporation,
invece, 'essenziale dopo IMacquisizione
di un husiness o un’azienda sono le siner-
gie: ol integrazione & un’attivith da svol-
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full-time che richiede competenze

i un certo tipo e che si pmcaldl wprd
di tutti i progetti della gcsumc
del business». Insomima, si & ormaa sw-
luppato un nuovo modello di consulenza
piu specializzato ¢ in grado di adattarsi
alle vanie esigenze del cliente. Il lavoro
di New Deal, infatti, si basa sull’idea
che «non serve pit solo il consulente
struteg ﬁn.mnm;, in grado di eseguire
una si ¢ indirizzare il cliente sul
da farsi. quanto una figura in grado di
svolgere puntualmende i piani proposti.
Sempre nel rispetto del managements
La keyword € la verticalita delle com-
petenze nelle operazioni straordinarie,
«fondamentali per restare competitivi in
un mercato i cul ke dimensioni posso-
no fare la differenzas. Cosi un anno fa &
partita la divisione Forensic& Litigation,
nata da unanalisi di mercato degli studi
legali. «Parfando con 1 legali, ¢i stamo re-
si conto che nell’ambito dei contenziosi
si & sempre avvertita una forte esigenza
di supporio teenicon. La differenza dalle
classiche aziende di consulenza & il me-
todo: «Abbtamo capito che siamo inun
mercato in cul servono operatori indipen-
denti solidi e con competenze forti, non
solo nelle analisi finanziaric ma riguardo
I'evolurione dei contercnosi, quindi con
un’expertise nel sapere come ci si muove
in questi ambiti», ha concluso Caverni.
(riproduzione riscrvata)

NEW DEAL ADVISORS




